
BARTOLOZZ I
C L Í N I C A  O D O N T O L Ó G I C A

P R O P U E S TA  D E  S I T I O  W E B

Más de 60 años
creando
sonrisas.
Un sitio propio para contar la trayectoria de la clínica,
mostrar sus tratamientos y facilitar el pedido de turnos.
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P U N T O  D E  PA R T I D A

Hoy, un paciente nuevo tiene
que buscar para encontrarlos.

01
Información repartida

Servicios, dirección y contacto
aparecen en Facebook y en directorios
de terceros. No hay un lugar propio que
reúna todo.

02
Turnos por teléfono

Para pedir turno hay que llamar o
conseguir el WhatsApp. Cada paso
extra es un paciente que puede no
concretar la consulta.

03
Una trayectoria que no se ve

Más de 60 años de historia son el mejor
argumento de la clínica, pero quien
busca "dentista en Rosario" hoy no los
encuentra contados en ningún lado.

→ La oportunidad: un sitio propio que concentre la información, transmita confianza y convierta cada visita en
un pedido de turno.
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Q U É  B U S C A  E L  S I T I O

Cuatro objetivos concretos.

1
Presentar la clínica

Una imagen profesional y
cercana, con los
tratamientos explicados en
lenguaje simple.

2
Facilitar turnos

Un asistente que arma el
pedido de turno con motivo,
cobertura y horario, y lo
envía por WhatsApp.

3
Aclarar coberturas

Swiss Medical, otras obras
sociales y particulares, con
una consulta directa por la
obra social de cada
paciente.

4
Sumar reseñas

Una sección que invita a
quienes ya se atendieron a
dejar su opinión en Google.

Pensado primero para el celular, que es desde donde llega la mayoría
de los pacientes, y adaptado a computadora.
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R E C O R R I D O  D E L  S I T I O  ·  1

Inicio en computadora. El implante de cristal muestra sus partes (corona, pilar e implante) con animaciones suaves.

Una portada
que se recuerda.

El inicio presenta la clínica en una frase,
con acceso directo al turno por WhatsApp
y a los tratamientos.

Mensaje claro: más de 60 años,
implantes, estética y rehabilitación.

Ilustración propia, sin fotos de stock
genéricas.

Movimiento sutil que da vida sin
distraer.
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R E C O R R I D O  D E L  S I T I O  ·  2

Tratamientos. Cada especialidad con su ícono y una explicación breve. Ubicación. Mapa con la clínica en 3 de Febrero 1080, "Cómo llegar" y acceso directo al
turno.

Cobertura. El paciente escribe su obra social y consulta por WhatsApp si la atienden. Reseñas. Invitación a opinar en Google, con acceso directo a la ficha de la clínica.
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A S I S T E N T E  D E  T U R N O S

Del "¿tienen turno?"
a un pedido completo.
Un botón fijo en todo el sitio abre un asistente que hace
cuatro preguntas rápidas y arma el mensaje de WhatsApp
para la clínica.

Motivo: control, implantes, estética, urgencia, turno para un
hijo u otro.

Cobertura y horario preferido.

El mensaje llega ordenado y completo: menos idas y vueltas
para la recepción.

El sitio no guarda datos: el paciente revisa el mensaje y lo envía desde su
WhatsApp.
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I D E N T I D A D  V I S U A L

Colores y tipografía, a elección de la clínica.
La propuesta incluye cuatro paletas y tres tipografías para elegir en vivo. Si la clínica tiene colores de marca,
se arma una paleta propia.

Menta · fresca y clínica Océano · confianza, institucional

Lavanda · estética y distinta Salvia · cálida y natural

A Sonrisa sana
Fraunces · editorial y cálida

B Sonrisa sana

Bricolage Grotesque · moderna

C Sonrisa sana

Newsreader · clásica y sobria
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Q U É  I N C L U Y E

El sitio, listo para usar.

Diseño a medida, adaptado a celular y computadora.

Secciones: inicio, nosotros, tratamientos, ubicación, cobertura,
preguntas frecuentes, reseñas y turno.

Asistente de turnos y formulario que arman el mensaje de
WhatsApp.

Mapa con la ubicación y enlace "Cómo llegar".

Sección para sumar reseñas en Google.

Vista previa al compartir el link por WhatsApp o redes.

Carga rápida, sin servicios pagos de terceros.

M Ó D U L O S  O P C I O N A L E S

Para crecer después.

Turnos online

El paciente elige día y horario disponibles desde el sitio. La
clínica ya tiene perfil en Doctoralia: si usa esa agenda, se
integra en la web para que todos los turnos queden en un solo
lugar; si no, se conecta con un calendario propio (Google
Calendar u otra agenda).

QR de reseñas para recepción

Un cartel para la recepción: el paciente escanea y deja su
reseña mientras espera.

Posicionamiento local y mantenimiento

Datos de la clínica para Google, actualizaciones de horarios,
precios de referencia o novedades.
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C Ó M O  S E G U I M O S

De la propuesta a la web publicada.

1
Relevamiento

Reunión breve para
confirmar datos, horarios y
coberturas. Elección de
colores y tipografía.

2
Contenido

Carga de textos y fotos
reales de la clínica y del
equipo.

3
Revisión

La clínica revisa el sitio y se
ajustan los detalles.

4
Publicación

Dominio propio, pruebas en
celulares y puesta en línea.

Qué necesitamos de la clínica

· Horarios de atención · Lista de obras sociales · Teléfonos y WhatsApp confirmados

· Fotos de la clínica y del equipo · Profesionales y matrículas (opcional) · Logo y colores, si los hay

· Cómo dan turnos hoy (¿Doctoralia, otra
agenda?)
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I N V E R S I Ó N

Presupuesto.

C ONC E P TO D E TA LLE VA LOR

Sitio web

Pago único · precio de
lanzamiento

Diseño, desarrollo, carga de contenidos iniciales y publicación. USD 400

Mantenimiento

Mensual · opcional

Cambios de horarios, textos y fotos; soporte y respaldo. USD 40 /mes

Turnos online

Pago único · opcional

Integración de la agenda de Doctoralia en el sitio (USD 100), o armado de una agenda en
Google Calendar y conexión con el sitio (USD 180).

desde USD 100

QR de reseñas

Opcional

Diseño de carteles con código QR para dejar reseñas en Google. Impresión a cargo de la
clínica.

USD 30

Dominio

Anual

Registro a nombre de la clínica. Se abona directamente al registrante (NIC Argentina u otro). Costo de registro

Alojamiento Publicación en un servicio con plan gratuito apto para uso comercial. Sin costo

Valores en dólares, pagaderos en pesos al tipo de cambio MEP del día de pago. Sitio web: 50 % al aceptar la propuesta y 50 % al publicar. La propuesta tiene una validez de 15 días.

Propuesta · Bartolozzi Clínica Odontológica 10



G R A C I A S

Una sonrisa sana
empieza con una
consulta.
La demo se puede recorrer desde el celular escaneando el código, o
en el enlace:

bartolozzi-odontologia.vercel.app

Juan Cruz Acevedo
Rosario · Santa Fe

Escaneá para ver la demo
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